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México atrae a empresas farmaceuticas

El creciente gasto en salud cautivo a Moksha8 para comercializar medicamentos sofisticados; la firma

espera ingresos de 140 mdd en su primer aiio de operacion en el pais.

México tiene una oportunidad de crecimiento de

hasta 14% anual en el consumo de medicamentos.

(Foto: Jupiter Images)

ARTICULOS RELACIONADOS

Alertan de
farmacos para
dejar de fumar

EU pidic a Pfizer y
Glaxo que alerten
sobre los efectos gque
sus medicamentos
provocan.

La OMS alerta por
unvirus resistente
La mayoria de los
enfermos del virus de
la influencia no
requiere de
medicamentos para
recuperarse.

Genéricos golpean
alas
farmacéuticas

La crisis provocara
bajas en EU de hasta
70,000 MMD en
medicamentos, contra
toda expectativa.

Piden genéricos
para combatir

influenza

Expertos creen gque la
OMS debe ordenar la
produccion de
medicamentos
genéricos contra la
influenza.

Por: José Manuel Martinez

CIUDAD DE MEXICO (CNNExpansion.com) — Las
necesidades de salud, una creciente clase media vy la poca
presencia de medicamentos sofisticados en el pais fueron los
tres factores que encantaron a los ejecutivos de la
farmaceutica Mokshad para iniciar operaciones en Mexico.

La firma estadounidense-brasilefia, can tres afios de
operacian, hasa su crecimiento en la distribucion de
medicamentos sofisticados en los paises denominados
"Farmaemergentes" como Rusia, China, Brasil, India,
Turguia, Corea del Sury México.

En estos paises la firma ve una infraestructura de salud mas
desarrollada y con un crecimiento anual estimado de entre
12% a 15% anual, en comparacion a tasas de un digito en
los paises desarrollados.

"Nos dirigimos a la clase media {...) 1a infraestructura medica
del pais es mas desarrollada que la de China y por esa es
mas atractivo México", dijo Simba Gill, director general y
fundador de Mokshas.

La compafiia firmd una alianza estratégica con la suiza
Roche para comercializar sus productos como Rivotril,
Bactrim y Valium y otros en tres areas terapéuticas (sistema
nervioso central, antibidticas y antiinflamatarios).

"Esperamos ventas por 140 millones de dalares (mdd) en el
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primer afio de operacion, superarian a las de Brasil que
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paratodos sdlo conreceta representante de Mokshas en Mexico.
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del mercado farmacéutico de América Latina que en total se
estima tiene un valor de 30,000 mdd.

La firma se cormprometid a traer al pais los medicamentos
mas innovadores, ya gque pese a gque los emergentes son 10s mercados de mayor crecimiento, 10s
nuevos medicamentos tardan entre 3y 5 afios en llegar, por 1o gue sera el nicho de oportunidad de |3
compafiia que no descarta comercializar farmacos de empresas mexicanas.

Mkshad no pretende instalar una planta de manufactura en el pal's, pero mantiene la expectativa de
crecer sus ventas a unos 500 mdd en el mediano plazo.
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