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MEXICO.~ La compariia Moks-
ha8 anuncio la compra de los de-
rechos de comercializacion de va-
rios productos de Roche que va
perdieron la patente y cuyo valor
en ventas alcanza los 140 millo-
nes de dolares.

Estaestrategia seestavolvien-
do muy recurrente en laindustria
farmacéutica, ya que cuando ven-
ce la patente de un producto &
laboratorio que lo creo deja de
promocionarlo v pierde la opor-
mnidad de seguir vendiendo un
nombre ya conocido.

Simba Gill, director ejecuti-
vo de Moksha8, dijo que la es-
trategia consiste en comprar los
mejores medicamentos (?; sucla-
se, como e Rivotril (contra la an-
siedad) o el Bactrim (antibidtico),
para volver a posicionarlos entre
los médicos que atiendena lacla-
se media.

“No estamoscompitiendo con
los genéricos, ése no es nuestro
mercado porque la poblacion que
los compra va por el precio mas
bajo.

“Nosotros nos vamos a con-
centrar en los médicos que atien-
den a la clase media, la cual no
busca el medicamento mas bara-
tw, sino el mejor”, dijo Gill, en en-
trevista con EL NORTE,

Moksha8 también le compro
a Roche los derechos de comer-
cializacion de Valium, Mesulid,
Rocephin, Dormicum y Synalar,
entre otros.

Segiin estimaciones de la em-
presa, las ventas de un producto
que pierde la patente caen entre
10 y 20 por ciento cada afio, pero
si s les vuelve a invertir en pro-
mocion, las ventas se mantienen
o incluso suben entre 5 v 10 por
ciento, con todo ylaoferta de ge-
neéricos.

“Nuestro modelo de negocio
nos permite revertir la tendencia
descendente de ventas, a tan s0-
lo seis meses de comercializar el
producto”, indico Gill.



